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Il. Opis baz.

1. Baza Efekt — wtasnosc i Administrator nasza Spotka

« wtasna baza +3 min rekordow

« co m-c ok. 20 tys. nowych firm

» biezgca aktualizacja bazy

« 20 kryteridow wyboru, np. branz, data zatozenia, FW, FP

* 14 przedziatdéw zatrudnienia, 1,2,3,4,5,6-10,11-20,21-50, ...
« do komunikaciji: CC, SMS, MMS, email, DM

« okres karencji: do CC 6 miesiecy / produkt

« weryfikacja aktywnosci nr telef. w dniu przekazania bazy

100% gwarancja jakosci

2. Bazy B2C ze zgodami — wielu Administratorow, czes¢ na wytgcznosc

» 20 baz, wszystkie bazy ze zgodami RODO s
* +20 minrek. do: CC, SMS, MMS email, DM \ i

« co m-c ok. 50 tys. nowych rekorddw ol
 kryteria: wiek, ptec, lokalizacja, behawioralnie

« ZOMOZNOSC wg gosp. dom. / mieszkanca 1
« mozliwos¢ deduplikacji baz

» biezgca aktualizacja bazy

« weryfikacja aktywnosci nr tel. w dniu przekazania

« 90% gwarancja jakosci
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ll. Rekomendowane bazy i kryteria targetowania:

1. Baza Efekt — firm i wtascicieli firm: 2. Wybrane bazy typu B2C:
Lp Informacja - kryterium wyboru ilos¢ . ID ID ID ID T
T e 3449 172 Rodzaj/NumerID  IDCO8 ., 39 45 cas ca7
2 Nazwa firmy 3449172 . Z Ng 3 .0 82 §38 o
3 Imie i Nazwisko Stanowisko 2065 942 P Kryterium / = E‘ E T .8 g.' g 8 ;E, (&; E
4 Adres pocztowy 3415 451 Nazwy wg MR *é o '8 ° 2 8 8 g g %
5 | Telefon komérkowy 919216 S =x - S- 3 S¥ 8% =
; E::ﬁg: SK*TU%OS”OF”V ] ;ii ?gg 1 tqczna rekordéw 323 126 22 047 023 048 7,87
: 2 Imie 1,2 07 1,9 0,28 023 048 4,79
8 Adres emall 844 474 -
9 Strona www 340 781 3 nazwisko 1,1 0,7 1,9 0,28 0,23 0,48 4,69
10 Rok zatozenia Firmy 2 698 636 4 adres pocztowy 048 0,7 22 026 0,23 3.87
11 Data rozpoczecia dziatalnosci 1 609 723 5 kod pocztowy 1,23 0,7 1.7 0,26 0,23 4,12
12 NIP 2 617 030 7 telefon komorkowy 1,23 03 20 0,28 022 0,11 4,14
13 REGON 2932745 8 adres e-mail 206 09 1,8 0,28 0,2 524
14 Przedziat zatrudnienia 3370083 9 ptec 1,23 0,7 22 0,28 0,23 0,48 2,92
19| Bremie g FKD 2 191 A7 10 kobieta 083 07 12 015 014 028 2]
LIRS 3 3 20 11 mezczyzna 0.4 10 013 009 02 082
7 | forma wigsnon! | 624885 12 wiek 123 07 09 008 013 037 25
orma prawna 3056 590 -
19 Liczba samochoddw - flota 55 431 13 dafa urodzenia 0,61 07 03 0,08 1,39
20 Zamoznoéé wg mikro lokalizacji 21375223 15 Dochdd - zamoznosc 0,6 1.2 1,9 0,24 023 0,44 4,61
21 tgcznailosé informacji podst. 40 611 295 16 l’.qcznie informGCji 12,2 8 13,4 2,36 2,16 2,84 40,96
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ll. Potencjat bazy w grupie docelowe,.

W naszej biznesowej bazie danych potencjat wg firm z zatrudnieniem pow. 10 pracownikow
wynosi ok. 39 tys. rekordow.
Ponizej przesytam rowniez szacunkowy podziat adresow e-mail wg przedziatdw zatrudnienia:

Lp Zatrudnienie E-mail ]
1 | 507 377
2 2 60 089
3 3 25453
4 4 40 885
5 5 13 345
6 6-10 41 122
/ 11-20 26 122
8 21-50 22 457
9 51-100 11195
10 101-200 4 653
11 201-500 2 533
12 501-1000 553
13 1001-2000 236
20 powyzej 2000 90
IISY  brak informacii /8 357

16 tgcznie 834 467
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V. Bezpieczenstwo i gwarancje.

Bezpieczenstwo
Wszystkie bazy B2C sq zarejestrowane w Urzedzie GIODO.
Nasza baza Efekt, typu B2B jest zgtoszona do GIODO.
Mozna z niej korzystac zgodnie z prawem

na warunkach RODO,

Gwarancje

Standardowo poziom aktualnosci wynosi 95-99%.
W przypadku gdyby wiecej niz 5 % wysytek

nie dotarto do adresata dokonujemy dodatkowe]
wysytki w liczbie 120% brakujgcej wysytek.
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V. Wartos¢ ustugi i warunki ptatnosci.

Wartos¢ ustugi — wysyltki mailingowe
. dostarczong przez Klienta kreacjq.

Lo  Bazo los¢ Cena WartoS¢ Rabat Wartos¢ netto Wartosce
netto netto po rabacie brutto
1 B2B 39000 0,020 780,0 20% 624,00 767,52

Do powyzszych cen netto nalezy doliczy¢ podatek VAT.
Rabat obowigzuje pod warunkiem zawarcia Zamowienia i dokonania ptatnosci w terminie do
08.10.2019 .

Warunki ptatnosci:

Optata 100% wartosci na podstawie faktury pro forma ptatna co najmniej 3 dni robocze przed
realizacjg wysyiki.

Faktura VAT wystawiana w terminie do 2 dni roboczych od dnia ofrzymania wptaty na koncie MR.
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VI. Informacje o Zespole i Spdtce Marketing Relacji Sp. z 0.0.

Od wielu lat nasz Zespodt specjalizuje sie w zintegrowanej komunikacji bezposredniej, w Internecie i Socjal Media.
Pomagamy w pozyskiwaniu nowych klientdw, w ich obstudze i w budowani wartosci firm.

Budujemy wizerunek i grono Ambasadorow marki naszego Klienta. Korzystamy z wtasnego efektywnego Badania WSK
oraz z nowoczesnych systemow. Potwierdzeniem naszych kompetencji jest dynamiczny rozwdj wielu naszych Klientow.

Obszary naszych ustug:
1.

0o O N Ok D

Strategii rozwoju i budowy wartosci Firmy. Strona
. . . ; WwWW Wizerunek
Szkolenia: Sprzedaz, obstuga klientow. - €O,
Eamowcljer?lo, display,
. . . .o . Sprzeddsz, i i
Udzielanie licenciji na bazy B2B i B2C. dosprzeccs,  Hrogromaie
anty chum Badanie cq) pack.
Wysytki SMS, MMS, email _—
' ' ) . Budow“g
Systemy do wysytek SMS. Offline SBk'I‘gs;/ romodie (o9t coi . Reklama  Online
. . Firm
Pozycjonowanie stron (SEM). .
ystemy,
. wysyti.
Kampanie typu Google Ads. cmony telofon, A
. , Spotkania Handlowe Programy Afiliacyine
Systemy generowania leadow.
) ) ) ) Sprzedaz Leady
Badania typu: Tajemniczy klient. Sprzedazowe

10. Badanie wskaznika satysfakciji klientow.

11.Ustugi, szkolenia w zakresie Socjal Media LI, FB.

12. Organizacja, zarzadzanie Projektami Calli Contact Center i obstuga live czat.

Nasze przewagi konkurencyjne:

J—

. Dziatania zgodne z prawem.
Unikalne know how.

Wieloletnie doswiadczenie.
Kompleksowe wsparcie.
Optymalizacja procesow.
Praca ze statg, wysokg jakosciq.
Wysoka efektywnosc¢ dziatan.
Doradztwo, testy i analiza.

0 O N o 0k WD

Wiele dodanych wartosci.
10.Realizacja celdw strategicznych Klienta.
Wiecej: https://marketingrelaciji.com
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https://marketingrelacji.com/
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Kontakt

Anastasiia Vysloguzova -

Account Executive

Tel. 883 485 676
anastasiia.vysloguzova@marketingr

elacji.com

Marketing Relacji Sp. z 0.0.,
ul. Mangalia 4, lok. 206,
02-758 Warszawa
www.marketingrelaciji.com

\ Dobre relacje gwarancjq dynamicznego rozwoju
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